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Serwis Ministerstwa Finansow

Cena nierynkowa bez uzasadnienia

Cena towaru oferowanego przez kontrahenta znaczaco odbiega od ceny rynkowej bez ekonomicznego
uzasadnienia
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Jesli twoje relacje handlowe z kontrahentem nie sg ugruntowane, sprawdz, czy oferowana ci cena towardw przystaje do realiow
rynkowych w momencie transakgji. Atrakcyjna cena wymaga dodatkowej ostroznosci w stosunku do partnera handlowego, przy czym
najwazniejsze jest nie tyle samo obnizenie ceny, ale to, czy istnieje ekonomiczne uzasadnienie dla takiego zachowania kontrahenta.
Wez pod uwage branze, etap obrotu (hurt, duzy hurt, itp.) i jego wielko$¢. Znaczgca réznica miedzy ceng oferowang przez
kontrahenta a ceng rynkowg moze wskazywac, ze celem transakgji nie byto osiggniecie zysku przez kontrahenta.

Przyktady:

1. nowo powstaty podmiot oferuje atrakcyjna cene w poréwnaniu do cen konkurentéw, ktérzy dziatali na danym rynku przez wiele

lat (np. duzy dystrybutor danego towaru nie jest w stanie zaoferowac ceny poréwnywalnej z tg proponowang przez
kontrahenta),

2. bardzo okazyjng cene proponuje kontrahent, ktéry jest relatywnie matym przedsiebiorca na danym rynku (nie dotyczy
producentéw danego towaru). Dlatego standardowo nie powinien uzyskiwa¢ duzego rabatu z uwagi na poziom obrotéw - od
producenta lub dystrybutora tego towaru - ktéry uzasadniatby niska cene.

Oczywiscie istniejg sytuacje, kiedy niska cena, ktéra odbiega od ceny rynkowej, ma ekonomiczne uzasadnienie. To np. rézne akcje
promocyjne, w tym takie, ktére byty potwierdzone publiczng ofertg (strony www, portale branzowe) lub programem lojalnosciowym.
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