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Ograniczenie odpowiedzialnosci

Niniejszy dokument nie stanowi aktu prawnie wigzacego i ma charakter wyjasniajacy. Jego celem jest
zapewnienie jednolitego rozumienia unijnych przepiséw w zakresie ustalania warto$ci celnej zaréwno przez
organy celne, jak i przez podmioty gospodarcze oraz stanowi on instrument utatwiajacy prawidtowe i harmonijne
stosowanie tych przepisOw przez panstwa cztonkowskie.

Wytyczne sg tez narzedziem aktywnym i w zwigzku z tym mogg by¢ dalej rozwijane w §wietle praktyki i
gromadzonych do$wiadczen.

Przepisy prawa celnego maja pierwszenstwo przed trescig niniejszego dokumentu i zawsze powinny by¢
konsultowane. Autentycznymi tekstami unijnych aktéw normatywnych sg te opublikowane w Dzienniku
Urzgdowym Unii Europejskiej.
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UKC

UKC RD

UKC RW

UKC RP

Odniesienia do aktow prawnych

Rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 952/2013 z dnia 9 pazdziernika
2013 r. ustanawiajace unijny kodeks celny (Dz. Urz. UE L 269 z 10 pazdziernika 2013 r.,
s. 1-101)

Rozporzadzenie delegowane Komisji (UE) 2015/2446 z dnia 28 lipca 2015 r. uzupetniajace
rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 952/2013 w odniesieniu do
szczeg6towych zasad dotyczacych niektérych przepis6w unijnego kodeksu celnego (Dz.
Urz. UE L 343 7 29 grudnia 2015 r., s. 1-557)

Rozporzadzenie wykonawcze Komisji (UE) 2015/2447 z dnia 24 listopada 2015 r.
ustanawiajace szczegdétowe zasady wykonania niektérych przepiséw rozporzadzenia
Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 952/2013 ustanawiajacego unijny kodeks celny
(Dz. Urz. UE L 343 z dnia 29 grudnia 2015 r., s. 558-893)

Rozporzadzenie delegowane Komisji (UE) 2016/341 z dnia 17 grudnia 2015 r.
uzupelniajgce rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 952/2013 w
odniesieniu do przepiséw przejsciowych dotyczacych niektérych przepiséw unijnego
kodeksu celnego w okresie, gdy nie dzialaja jeszcze odpowiednie systemy
teleinformatyczne i zmieniajace rozporzadzenie delegowane Komisji (UE) 2015/2446 (Dz.
Urz. UE L 69 z dnia 15 marca 2016r., s. 1-313)



Sekcja 1 - Wprowadzenie

1. Wytyczne te odzwierciedlaja struktur¢ 1 kolejnoS¢ umiejscowienia
odpowiednich przepisow UKC RW oraz koncentrujg si¢ na nowych elementach
odnoszacych si¢ do zasad ustalania wartoSci celnej. Zmieniajg 1 zastepuja
dotychczasowe wytyczne w tym zakresie.

2. Pelna integracja w ramach Kompendium tekstow dotyczacych ustalania
wartosci celnej! nastgpi w 2021 r.

Sekcja 2 — Wartos¢ transakcyjna

2.1 Sprzedaz na wywoz

Art. 70 ust. 1 UKC

Zasadniczq podstawq wartosci celnej towarow jest wartos¢ transakcyjna, tj. cena
faktycznie zaptacona lub nalezna za towary, gdy zostaty one sprzedane w celu wywozu
na obszar celny Unii, w razie potrzeby skorygowana.

Art. 128 ust. 1 UKC RW

Wartos¢ transakcyjna towarow sprzedawanych w celu wywozu na obszar celny Unii
jest ustalana w chwili przyjecia zgloszenia celnego na podstawie sprzedazy, ktora
nastgpita bezposrednio przed wprowadzeniem towarow na ten obszar celny.

1. Art. 128 ust. 1 UKC RW okresla zasadg, zgodnie z ktorg sprzedazg, istotng z punktu
widzenia ustalania wartosci celnej na podstawie metody wartosci transakcyjnej, jest
sprzedaz, ktora nastgpita bezposrednio przed wprowadzeniem towaréw na obszar
celny UE, pod warunkiem, ze taka sprzedaz faktycznie stanowi ,sprzedaz na
wywo0z” na obszar celny UE.

2. Momentem wtasciwym dla okreslenia wartosci transakcyjnej jest zatem moment, w
ktérym towary s3 wprowadzane na obszar celny Unii (zob. przepisy Tytutu IV
UKC). Sprzedaz, istotna z puntu widzenia ustalania wartosci celnej towaroéw
wprowadzanych do Unii, to sprzedaz [istniejaca] przy przekraczaniu granicy, tj.
sprzedaz, odbywajaca si¢ w tym czasie, w celu realizacji umowy sprzedazy.

I Kompendium tekstéw dotyczacych ustalania warto$ci celnej przyjetych przez Komitet Kodeksu Celnego i
Grupe Ekspertéw Celnych (Sekcja ds. Wartoéci Celnej) w wersji polskiej dostepne jest pod adresem:
https://www.podatki.gov.pl/clo/informacje-dla-przedsiebiorcow/wartosc-celna/kompendium-tekstow-ktore-
dotycza-ustalania-wartosci-celnej/ , w wersji angielskiej:
https://ec.europa.eu/taxation_customs/sites/taxation/files/customs_valuation _compendium_ 2018 en.pdf




3. Zazwyczaj sprzedajacy znajduje si¢ w kraju wywozu, a kupujacy znajduje si¢ w
Unii. Nalezy jednak podkresli¢, ze Porozumienie w sprawie stosowania art. VII
GATT (Kodeks Wartosci Celnej WTO) nie zawiera postanowien odnoszacych
si¢ do kraju, w ktérym majg by¢ zlokalizowane strony transakcji sprzedazy, w
celu uznania jej za sprzedaz na wywoz do kraju przywozu. W tym kontekscie
nalezy wzig¢ pod uwage wyrok Trybunalu Sprawiedliwosci Unii Europejskie;j
(TSUE) z dnia 6 czerwca 1990 r. (C-11/89?), w ktérym podkre$la on, ze ,,cene
okreslong w umowie sprzedazy zawartej pomiedzy osobami majgcymi siedzibe
we Wspdlnocie mozna zatem uznaé¢ za wartos¢ transakcyjng (...)”7. Takze
Techniczny Komitet Ustalania Wartosci Celnej WCO wskazat w Opinii 14.1 —
Znaczenie wyrazenia ,,sprzedany na wywoz do kraju przywozu”, ze kraj w
ktérym dokonano sprzedazy, nie wplywa na rozumienie pojecia ,,sprzedaz na
wywOz do kraju przywozu” (zob. przyktad 2 w instrumencie TKWC)?,

4. Artykut 128 ust. 1 UKC RW stanowi, ze sprzedaza odpowiednig do ustalenia
wartosci towaréw jest sprzedaz lub wywoz, ktéry wprowadza towary do Unii.
Jest to sprzedaz dokonywana bezposrednio przed wprowadzeniem towarOw na
obszar celny Unii.

5. Sprzedaz ta pozwala na zastosowanie metody wartosci transakcyjnej w sposéb
uwzgledniajacy istote¢ calej transakcji handlowe; w momencie przyjecia
zgtoszenia celnego. Pozwala to na wtasciwe stosowanie innych przepisOw (np.
dotyczacych doliczen 1 odliczen). Tam gdzie nie jest to mozliwe, metoda
wartosci transakcyjnej nie bedzie mogta by¢ stosowana.

6. Z tego wzgledu jest to sprzedaz, ktéra umozliwia podmiotom gospodarczym i
organom celnym na faktyczne zastosowanie metody wartosci transakcyjne;.

7. Prosty przyktad ilustrujacy powyzsze wyjasnienia:

B nabywa od A towary i1 sa one wprowadzane na terytorium Unii. Jest to
sprzedaz, ktora ma miejsce przed wprowadzeniem towarOw na obszar UE (zob.
przyktad 1 pkt 2.3).

lub

2 Wyrok Trybunatu z dnia 6 czerwca 1990 r. Unifert przeciwko Hauptzollamt Munster, C-11/89, ECLI:EU:C:1990:237
(dostgpny na stronie https://eur-lex.eurona.eu/legal-content/EN/TXT/?uri=CELEX%3A61989CJ0011) oraz w
Kompendium tekstéw dotyczacych ustalania wartosci celnej (Sekcja E)

3 Zobacz takze Komentarz 22.1 — Znaczenie wyrazania ,,sprzedane na wywoz do kraju przywozu” w serii sprzedazy
wydany przez Techniczny Komitet Ustalania Warto$ci Celnej WCO.



10.

B nabywa od A towary, a nastgpnie B sprzedaje je C, a ta ostatnia sprzedaz
(umowa sprzedazy zawarta pomigdzy B 1 C) jest sprzedaza, ktéra nastgpita przed
przybyciem towaréw do UE. Sprzedaz zawarta pomiedzy B 1 C jest zatem
sprzedaza, ktora zostanie zakwalifikowana jako sprzedaz dokonana
(bezposrednio) przed wprowadzeniem towarow do UE (zob. przykiad 2 pkt 2.3).

Kodeks Wartosci Celnej nie zawiera definicji “sprzedazy”. Jednakze Opinia 1.1 -
Pojecie “sprzedazy” w rozumieniu Porozumienia, wydana przez Techniczny
Komitet Ustalania Wartosci Celnej WCO, stanowi ze ,,... zgodnie z pierwotnym
zamiarem Porozumienia, stanowigcym ze metoda wartosci transakcyjnej
przywozonych towar6w powinna by¢ wykorzystywana w jak najwigkszym stopniu
do celow ustalania wartosci celnej, jednolito$¢ interpretacji 1 stosowania moze
zosta¢ osiggnigta poprzez przyjecie terminu ,sprzedaz” w jak najszerszym
znaczeniu...”.

Artykut 128 UKC RW nie wprowadza zmian w zakresie tego, co mozna uznac za
sprzedaz towarow do celow ustalania wartosci celnej. Fundamentalne zasady
ustalania wartosci transakcyjnej pozostajg w mocy. Znaczenie (1 koncepcja) tego
co konstytuuje sprzedaz, nie ulega zmianie.

Konieczne jest oczywiscie zapewnienie, aby transakcja wykorzystywana jako
podstawa ustalania wartosci celnej na podstawie art. 70 UKC stanowita faktyczna
sprzedaz, z rzeczywistym kupujagcym 1 sprzedajacym. Innymi stowy, w celu
ustalenia wartosci celnej zgodnie z art. 70 UKC nalezy ustali¢, czy strony
transakcji moga by¢ uznane za kupujacego 1 sprzedajacego i tym samym czy ta
transakcja stanowi sprzedaz zar6wno w prawnym, jak i ekonomicznym sensie. Na
przyktad, nie jest mozliwe stwierdzenie, ze rzeczywista sprzedaz ma miejsce, gdy
towary zostaty przywiezione do sprzedazy konsygnacyjnej; zostaty przywiezione
przez oddzialy tego samego przedsigbiorstwa, ktore nie s3 odrebnymi podmiotami
prawnymi; lub zostaly przywiezione w ramach umowy najmu lub leasingu (nawet
jesli umowy zawierajg mozliwos¢ zakupu towar6éw). Ponadto zamdwienie nie
moze stuzy¢ za podstawe do ustalenia wartosci celnej przywozonych towarow.
ZamOwienie jest oficjalng oferta zlozong przez potencjalnego kupujacego
potencjalnemu sprzedajagcemu, w ktorej wyrazona jest wola tego pierwszego do
zawarcia umowy sprzedazy. W przeciwienstwie do umowy sprzedazy,
zamOwienie, samo w sobie, nie jest wigzaca umowa. Tylko w przypadku, gdy
przyszty sprzedajacy potwierdzi (zaakceptuje) zamoOwienie, umowa sprzedazy
zostanie uznana za zawartg mi¢dzy kupujacym a sprzedajagcym. W ujeciu ogélnym
dotyczy to transakcji, poniewaz oferty moga byc¢ sktadane przez potencjalnego
sprzedajacego (oferenta/przyrzekajacego) potencjalnemu kupujacemu (adresatowi
oferty/otrzymujacemu przyrzeczenie).



1.

12.

13.

Ponadto nalezy podkresli¢, ze zgodnie z art. 145 UKC RW ,wymaganym
dokumentem zatqczanym do zgloszenia celnego jest faktura, ktora dotyczy
zadeklarowanej wartosci transakcyjnej” w rozumieniu art. 163 ust. 1 UKC.
Faktura taka jest wystawiana w zwigzku z transakcja sprzedazy, nie tylko
zawierang, ale takze wykonywang przez jej strony. Cena faktycznie zaptacona lub
nalezna jest podstawowym elementem wartosci celnej okreslonej metodg wartosci
transakcyjnej. Z tego wzgledu faktura, okreslona w art. 145 UKC RW jest
podstawowym dokumentem z punktu widzenia stosowania unijnych przepisow
celnych odnoszacych si¢ do okreslania wartosci celnej na mocy art. 70 UKC.

Informacje dotyczace ceny zakupionych towaréw stanowig cze$¢ danych
wymaganych do okreSlenia wartosci celnej (inne dane, ktore powinny zostac
dostarczone przez zglaszajacego zostaly okreslone w Zataczniku B UKC RD — art.
2 ust. 2 UKC RD). Zgtaszajacy powinien dysponowac¢ wszystkimi niezbednymi
informacjami/danymi do okreslenia wartosci celnej zgodnie z art. 70 UKC poza
sytuacja, w ktorej stosowane sg przepisy dotyczace uproszczonych zgloszen
celnych (art. 1661 167 UKC).

Przepisy unijne okreslaja, ktore dane 1 dokumenty sg obowigzkowe w celu objecia
towarow dang procedurg celng. W przypadku braku informacji i/lub dokumentéw
wymaganych na mocy obowigzujacego prawa celnego Unii w celu ustalenia
wartosci celnej zgodnie z art. 70 UKC, metoda wartosci transakcyjnej nie bedzie
stosowana. W zwigzku z tym, konieczne bedzie zastosowanie jednej z
zastgpczych metod ustalania wartosci celnej (art. 74 UKC 1 jego przepisy
wykonawcze).



2.2 Artykut 128 ust. 2 UKC RW — Sprzedaz towarow objetych procedurami
specjalnymi przed wprowadzeniem do obrotu

Artykut 128 ust. 2 UKC RW

W przypadku sprzedazy towaréw w celu wywozu na obszar celny Unii, nie przed
ich wprowadzeniem na ten obszar celny, ale podczas czasowego sktadowania
lub objecia procedurq specjalng inng niz procedura tranzytu wewnetrznego,
koncowego przeznaczenia lub uszlachetniania biernego, wartos¢ transakcyjna
bedzie ustalana na podstawie tej sprzedazy.

1. [Przepis] odnosi si¢ do wartosci celnej towarow, migdzy innymi, w sktadzie celnym
w czasie ich zglaszania do procedury dopuszczenia do obrotu. Zasada ta nie jest
ograniczona wylgcznie do towaréw znajdujacych si¢ z w sktadzie celnym. Inne
procedury (czasowe skladowania lub procedura specjalna inna niz procedura
tranzytu wewnetrznego, koncowego przeznaczenia lub uszlachetniania biernego)
rOwniez podlegaja uregulowaniom przepisu. Jednakze dla utatwienia 1 z uwagi na
fakt, ze procedura sktadu celnego jest najpopularniejszg procedurg w tym
kontekscie, biezace wytyczne beda odnosily si¢ wylacznie do sktadu celnego.

2. Artykut 128 ust. 2 UKC RW odnosi si¢ do przypadkow, w ktérych towary uznaje
si¢ za ,,sprzedane na wywoz” w sktadzie celnym, a nie mozna wskazac¢ sprzedazy,
ktérych przedmiotem bytyby te towary, w czasie gdy pojawity si¢ one w Unii.

3. W zwiazku z powyzszym, okolicznosci do ktorych odnosza si¢ przepisy tego
artykutu, to te, w ktoérych w czasie wprowadzania towaré6w do Unii, nie sg one
zglaszane do procedury dopuszczania do obrotu, ale sg czasowo sktadowane lub
objete procedurg specjalng (sktadu celnego, uszlachetniania czynnego, tranzytu
zewnetrznego lub odprawy czasowej), w odniesieniu do ktérych nie powstat jeszcze
dtug celny.

4. Jezeli istnieje wlasciwa sprzedaz na wywodz w czasie pojawienia Si¢
przedmiotowych towarow w UE, to sprzedaz ta stanowi podstawe dla ustalenia
wartosci celnej (art. 128 ust. 1 UKC RW).

5. W przypadku braku takiej sprzedazy, sprzedaz (uznana za ,,sprzedaz na wywoz”)
majaca miejsce, gdy towary sg objete procedurg sktadowania, bedzie odpowiednig
podstawa dla zgtaszajacego do zadeklarowania wartosci celnej metoda wartosci
transakcyjne;j.

6. W takich sytuacjach, gdy towary stanowig przedmiot sprzedazy i spelniajg warunki
okreslone w art. 70 UKC po objeciu ich specjalng procedura, taka sprzedaz powinna
zosta¢ wykorzystana do ustalenia wartosci celnej metodg wartosci transakcyjne;.



7. Zastosowanie art. 128 ust. 2 UKC RW opiera si¢ na znaczeniu przewidzianym przez
prawodawce unijnego, ktory wskazat, ze w sytuacjach okreslonych w ustepie 2 tego
przepisu wartos¢ transakcyjna bedzie ustalana na podstawie tej sprzedazy. Ustep 2
artykulu nie moze by¢ stosowany w oderwaniu od tresci ustepu 1 wspomnianego
przepisu. Uwzgledniajac brzmienie ustepu 1 tego artykutu, nalezy zatozy¢, ze
sprzedaz ta oznacza sprzedaz wystepujaca najblizej momentu wprowadzenia
towarow na obszar celny Unii.

8. Ponadto nalezy dokona¢ rozréznienia pomig¢dzy identyfikacjg sprzedazy do celow
ustalenia wartosci celnej i przyjecia zgtoszenia celnego, w przypadku gdy wartos¢
celna jest okreslana w celu obliczenia kwoty naleznosci celnych. Fakt, ze nie
dokonano sprzedazy towar6éw na obszar celny Unii przed wprowadzeniem towarow
na ten obszar celny 1 objeciem ich procedurg sktadu celnego oraz, ze dana sprzedaz
miata miejsce, gdy towary znajdowaty si¢ juz w skladzie celnym, nie uniewaznia
tego rozréznienia. Z tego wzgledu, jezeli towary objete procedurg sktadu celnego
byly przedmiotem wigcej niz jednej sprzedazy, jedynie sprzedaz, ktora zostata
zawarta najblizej momentu wprowadzenia towarow na obszar celny Unii, jest
sprzedaza wlasciwg do okreSlenia wartosci celnej metodq wartosci transakcyjnej.
Zadna z p6Zniejszych sprzedazy, w tym ostatnia przed zgtoszeniem towaréw do
procedury dopuszczenia do swobodnego obrotu na terytorium Unii, nie moze zostac
wykorzystana do tego celu.

9. W bardziej ogdlnym ujeciu, wartoS¢ celna powinna by¢ ustalana na podstawie
wartosci transakcyjnej odnoszacej si¢ do sprzedazy majacej miejsce w/ze sktadu
celnego na terytorium Unii, gdy tacznie spetlnione sg nastgpujace warunki:

* nie istnieje sprzedaz na wywoz, o ktérej mowa w art. 128 ust. 1 UKC RW,

» sprzedaz zawarta w skladzie celnym spetnia wymogi art. 70 UKC.
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2.3 Praktyczne przyktady ilustrujgce sprzedaz wtasciwg dla okreslenia wartosci

1.

2.

celnej zgodnie z art. 128 ust. 1 i 2 UKC RW (w przypadku, gdy towary sq objete
procedurami specjalnymi, np. procedurq sktadu celnego)

Podstawowym celem ponizszych przyktadéw jest zilustrowanie stosowania art. 128
UKC RW. Pod rozwage wzigto dwa kluczowe aspekty. Po pierwsze, identyfikacje
sprzedazy na wywOz na obszar celny Unii do celow ustalenia wartosci celnej
przywozonych towaréw metodg wartosci transakcyjnej zgodnie z art. 70 UKC. Po
drugie, dostep do faktury handlowej jako zatagczanego dokumentu w rozumieniu art.
145 UKC RW czytanego facznie z art. 163 ust. 1 UKC. Drugi aspekt staje si¢
widoczny w przypadku sukcesywnych sprzedazy.

W ramach unijnego prawodawstwa celnego, przy uwzglednieniu dopetnienia
formalnosci celnych, wyrdznia si¢ rézne podmioty, np. eksporterow i importerow,
nadawcow 1 odbiorcow, kupujacych 1 sprzedajacych, zgtaszajacych, przewoznikow,
posiadaczy zezwolen 1 przedstawicieli. Czasami, ten sam podmiot moze
przyjmowac¢ kilka rol. Na przyktad kupujacy przywozone towary moze byc
jednoczesnie importerem i zgtaszajagcym.

Ponizsze przyktady odnoszg si¢ do kupujgcych i importerow. Nalezy nadmienic, ze
kluczowym pojeciem dla stosowania unijnych przepiséw celnych dotyczacych
metody wartosci transakcyjnej jest sprzedaz na wywoz na obszar celny Unii.
Istnienie takiej sprzedazy jest pierwszym warunkiem prawnym, ktory musi by¢
spelniony, aby zastosowa¢ t¢ metode. Z tego wzgledu, ponizsze wykresy
przedstawiajg strony w transakcjach sprzedazy jako sprzedajgcych i kupujgcych. Z
uwagi na fakt, ze aspekt prawny wartosci celnej pojawia si¢ w kontekscie operacji
przywozowych, na ponizszych wykresach konieczne jest rowniez zidentyfikowanie
importera. Zgodnie z unijnym prawodawstwem, importer to strona, ktéra dokonuje

zgloszenia celnego lub w ktdrej imieniu zgtoszenie to jest dokonywane®.

4 Zalgcznik B do UKC RD. Wspdlne wymogi dotyczace danych w odniesieniu do zgtoszen, powiadomien i potwierdzen

statusu celnego towaréw. Rozdzial II Uwagi odnoszace si¢ do wymogéw dotyczacych danych, Grupa 3 — Strony, 3/15

Importer.
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PRZYKLAD 1

Art. 128 ust. 1 UKC RW

Sprzedaz migdzy A i B ma miejsce przed wprowadzeniem towaréw na obszar celny Unii. B zglasza towary do obrotu.

Poza UE UE

b » .
< »> sprzedaz

P > kierunek przeptywu towaréw

Wystepuje tylko jedna sprzedaz bezposrednio przed wprowadzeniem towar6w na
obszar celny Unii. Sprzedaz ta stanowi podstawe ustalenia wartosci celnej metoda
wartos$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.
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PRZYKLAD 2

Art. 128 ust. 1 UKC RW

Zaréwno sprzedaz migdzy A i B, jak i sprzedaz pomiedzy B i C maja miejsce przed wprowadzeniem towar6w na
obszar celny Unii. C zgtasza towary do obrotu.

< >  sprzedaz

T > kierunek przeptywu towaréw

Sprzedaza wystepujacg bezposrednio przed wprowadzeniem towar6w na obszar celny
Unii jest sprzedaz zawarta pomigdzy B i C. Sprzedaz ta stanowi sprzedaz na wywdz na
obszar celny Unii i powinna stanowi¢ podstawe okreslenia wartosci celnej metodg
wartosci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.
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PRZYKLAD 3.a

Art. 128 ust. 1 UKC RW

Zaréwno sprzedaz miedzy A i B, jak i sprzedaz pomiedzy B i C majg miejsce przed wprowadzeniem towar6w na
obszar celny Unii, podczas gdy sprzedaz pomigdzy C i D odbywa si¢ po wprowadzeniu towar6w na obszar celny Unii.
C zgtasza towary do obrotu.

.

Poza UE UE

< »  sprzedaz

TrTrTrT T >  kierunek przeptywu towaréw

Sprzedaza wystepujacg bezposrednio przed wprowadzeniem towaréw na obszar celny
Unii jest sprzedaz zawarta pomigdzy B i C. Sprzedaz ta stanowi sprzedaz na wywoz
na obszar celny Unii i powinna stanowi¢ podstawe okreslenia wartosci celnej metodg
wartos$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.
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PRZYKLAD 3.b
Art. 128 ust. 1 UKC RW

Zaréwno sprzedaz migdzy A i B, jak i sprzedaz pomiedzy B i C majg miejsce przed wprowadzeniem towar6w na
obszar celny Unii, podczas gdy sprzedaz pomigdzy C i D odbywa si¢ po wprowadzeniu towar6w na obszar celny Unii.
D zgtasza towary do obrotu.

{k

» .
»  sprzedaz

P R »  kierunek przeptywu towaréw

Sprzedaza wystepujaca bezposrednio przed wprowadzeniem towar6w na obszar celny
Unii jest sprzedaz zawarta pomiedzy B i C. Sprzedaz ta stanowi sprzedaz na wywdz na
obszar celny Unii i powinna stanowi¢ podstawe okreslenia wartosci celnej metoda
wartos$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.

Jednakze mozliwos$¢ zastosowania metody wartosci transakcyjnej zalezy od dostepu
importera (D) do faktury, ktéra odnosi si¢ do transakcji sprzedazy zawartej pomigdzy
B i C (art. 145 UKC RW w zwiagzku z art. 163 ust. 1 UKC). W przypadku, gdy importer
nie ma dostepu do niniejszej faktury, metoda wartosci transakcyjnej nie znajdzie
zastosowania.

N.B. jedynq roznicq pomiedzy przyktadem 3.a i 3.b jest osoba, ktéra dziata w
charakterze importera (w przyktadzie 3.a importerem jest C, w przyktadzie 3.b
importerem jest D).
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PRZYKLAD 4.a

Art. 128 ust. 1 UKC RW

A sprzedaje towary B przed ich wprowadzeniem na obszar celny Unii. Towary sg dostarczane bezposrednio od A na
obszar Unii, a B przechowuje je w skladzie celnym. Podczas gdy towary przechowywane s3 w sktadzie celnym, B
sprzedaje je C. Nastepnie C sprzedaje towary D. C zgtasza towary do procedury swobodnego obrotu.

\ Skiad celny j

Poza UE | UE

A »
<

»  sprzedaz

e »  kierunek przeplywu towaréw

Sprzedaza wystepujaca bezposrednio przed wprowadzeniem towarOw na obszar celny
Unii jest sprzedaz zawarta pomiedzy A i1 B. Sprzedaz ta stanowi sprzedaz na wywoz na
obszar celny Unii i powinna stanowi¢ podstawe okre§lenia wartosci celnej metoda
wartosci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.

Jednakze mozliwo$¢ zastosowania metody warto$ci transakcyjnej zalezy od
dostgpnosci importera (C) do faktury, ktéra odnosi si¢ do transakcji sprzedazy zawarte;j
pomigdzy A i B (art. 145 UKC RW w zwiazku z art. 163 ust. 1 UKC). W przypadku,
gdy C nie ma dostepu do niniejszej faktury, metoda warto$ci transakcyjnej nie znajdzie
zastosowania.
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PRZYKLAD 4.b

Art. 128 ust. 1 UKC RW

A sprzedaje towary B przed ich wprowadzeniem na obszar celny Unii. Towary sg dostarczane bezposrednio od A na
obszar Unii, a B przechowuje je w skladzie celnym. Podczas gdy towary przechowywane s3 w sktadzie celnym, B
sprzedaje je C. Nastgpnie C sprzedaje towary D. D zgtasza towary do obrotu.

4 A

-

\ Skiad celny )

Poza UE UE

< & sprzedaz

OSSO p»  kierunek przeptywu towaréw

Sprzedaza wystepujaca bezposrednio przed wprowadzeniem towar6w na obszar celny
Unii jest sprzedaz zawarta pomiedzy A 1 B. Sprzedaz ta stanowi sprzedaz na wywo4z na
obszar celny Unii i powinna stanowi¢ podstawe okreslenia wartosci celnej metoda
wartosci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.

Jednakze mozliwo$¢ zastosowania metody wartosci transakcyjnej zalezy od
dostepnosci importera (D) do faktury, ktora odnosi si¢ do transakcji sprzedazy zawartej
pomigdzy A i B (art. 145 UKC RW w zwiazku z art. 163 ust. 1 UKC).

W przypadku, gdy D nie ma dostgpu do niniejszej faktury, metoda wartoSci
transakcyjnej nie znajdzie zastosowania.

N.B. jedynq roznicq pomiedzy przyktadem 4.a i 4.b jest osoba, ktéra dziata w
charakterze importera (w przyktadzie 4.a importerem jest C, w przyktadzie 4.b
importerem jest D).



PRZYKLAD 5

Art. 128 ust. 1 UKC RW

Przyktad prezentuje cigg kolejnych zaméwien, po ktérych nastepuje ich przyjecie, ktére prowadzi do sprzedazy
sukcesywnej, poczawszy od konsumenta w UE (kupujacy D), poprzez dealera samochodéw (kupujacy C), do
importera (kupujacy B). Transakcje sprzedazy maja miejsce przed wprowadzeniem towaréw na obszar celny Unii.
Sprzedaz zawarta pomiedzy B i A jest sprzedaza nastgpujaca bezposrednio przed wprowadzeniem towaréw na obszar
celny UE. B zgtasza towary do procedury swobodnego obrotu.

zamoéwienie zamowienie zamoéwienie
r 1 r 1
1 1 1 1
1 1 ] 1
1 1 1 1
1 1 1 1
1 H H 1 i
v i v i

<+“—>

E.. .. — >

Poza UE | UE
» zaméwienie
< —» sprzedaz

T »  kierunek przeptywu towaréw

Jest to przyktad ilustrujacy cigg kolejnych zamdéwien, po ktérym nastepuje ich przyjecie
prowadzgce do sprzedazy sukcesywnej (wiecej informacji na temat zamowien znajduje
sie w sekcji 2.1, ustep 10 powyzej).

W przedstawionym przyktadzie sprzedaza wystepujacg bezposrednio przed
wprowadzeniem towaréw na obszar celny Unii jest sprzedaz zawarta pomiedzy A i B.
Sprzedaz ta dotyczy rzeczywistego transferu towarow przez granic¢ Unii. Sprzedaz ta
stanowi sprzedaz na wywoéz na obszar celny Unii 1 powinna stanowi¢ podstawe
okreslenia warto$ci celnej metodg warto$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.
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PRZYKLAD 6

Art. 128 ust. 2 UKC RW

A przewozi towary do Unii i umieszcza je w skladzie celnym. W czasie gdy towary znajduja si¢ w sktadzie celnym, A
sprzedaje je B. Sprzedaz pomigdzy A i B wystepuje po wprowadzeniu towar6w na teren Unii. B zglasza towary do
obrotu i nastgpnie sprzedaje je C.

K Skiad celny T n/
v

Poza UE | UE

< —» sprzedaz

e » kierunek przeptywu towaréw

Nie wystepuje sprzedaz przed wprowadzeniem towaréw na obszar Unii. Z tego
wzgledu przepisy art. 128 ust. 1 UKC RW nie znajdg zastosowania.

Niemniej jednak przywiezione towary, w czasie gdy s3 objete procedurg sktadu
celnego, stanowig przedmiot sprzedazy zawartej pomiedzy podmiotami A i B.

Bioragc pod uwage, ze postanowienia ustgpu 2 art. 128 UKC RW nie moga by¢
stosowane w oderwaniu od postanowien ustepu 1 tego artykulu, sprzedaz zawarta
pomigdzy A i B powinna stanowi¢ podstawe okreslenia wartosci celnej metoda
wartos$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC.
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PRZYKLAD 7
Art. 128 ust. 2 UKC RW

A przewozi towary do Unii i umieszcza je w skladzie celnym. W czasie gdy towary znajdujg si¢ w sktadzie celnym, A
sprzedaje je B. Nastepnie B sprzedaje towary C. Obydwie sprzedaze (pomigdzy A i B oraz pomiedzy B i C) wystgpuja
po wprowadzeniu towaréw na teren Unii. C zgtasza towary do procedury swobodnego obrotu i nastgpnie sprzedaje je D.

4 h
L=

JH

=
a

\ Sklad celny 3

—o—imnme—e—e—e—e—o——p  kijerunek przeptywu towaréw

Poza UE | UE

< > sprzedaz

Nie wystepuje sprzedaz przed wprowadzeniem towarOw na obszar Unii. Z tego
wzgledu przepisy art. 128 ust. 1 UKC RW nie znajdg zastosowania.

Niemniej jednak towary, w czasie gdy sg objete procedurg sktadu celnego, stanowia
przedmiot dwoch sprzedazy: zawartej pomiedzy podmiotami A i B i zawartej
pomiedzy podmiotami B i C.

Bioragc pod uwage, ze postanowienia ustgpu 2 art. 128 UKC RW nie moga by¢
stosowane w oderwaniu od postanowien ustgpu 1 tego artykutu, sprzedaz zawarta
pomigdzy A i B powinna stanowi¢ podstawe okre§lenia wartosci celnej metoda
wartos$ci transakcyjnej zgodnie z art. 70 ust. 1 UKC. Innymi stowy, sprzedaz majaca
miejsce najblizej momentu wprowadzenia towaréw na obszar celny Unii, jest
sprzedaza odpowiednig do okreslenia wartosci celnej metodg wartosci transakcyjne;.

Jednakze mozliwo$¢ zastosowania metody wartosci transakcyjnej zalezy od
dostgpnosci faktury przez importera (C), ktéra odnosi si¢ do transakcji sprzedazy
zawartej pomiedzy A i B (art. 145 UKC RW w zwiazku z art. 163 ust. 1 UKC).

W przypadku gdy C nie ma dostgpu do niniejszej faktury, metoda wartoSci
transakcyjnej nie znajdzie zastosowania.
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2.4 Przepisy przejsciowe utrzymane w mocy do 31 grudnia 2017

Artykut 347 UKC RW

1. Wartos¢ transakcyjna towaréw moze byc ustalona na podstawie
sprzedazy, ktora nastgpita przed sprzedazq, o ktorej mowa w art.
128 ust. I niniejszego rozporzgdzenia, w przypadku gdy osoba,
w imieniu ktorej sktadane jest zgtoszenie, jest zwigzana umowq
zawartg przed dniem 18 stycznia 2016 r.

2. Niniejszy artykut stosuje si¢ do dnia 31 grudnia 2017 .

1. Artykut 347 UKC RW wprowadzit srodek tymczasowy, ktéry pozwolit importerom
na uwzglednienie (honorowanie) ich zawartych w dobre; wierze umoéw
obowigzujacych w dniu 18 stycznia 2016 r. (czasie wejscia w Zycie nowego
rozporzadzenia) oraz na zapewnienie im odpowiedniego czasu na dostosowanie, w
razie gdy zajdzie taka potrzeba, swoich modeli handlowych. Przepisy te mialy
zastosowanie do 31 grudnia 2017 r.

2. Nawet jesli art. 347 UKC RW miat zastosowanie do dnia 31 grudnia 2017 r., nadal
istnie¢ moga sprawy dotyczace stosowania tego artykutu bedace przedmiotem
postepowania celnego lub postepowania sagdowego. W takich sytuacjach organy
celne badz krajowe sady administracyjne bedg musiaty zbada¢ fakty i okolicznosci
danej sprawy w swietle tych przepisow.

3. W wyniku tego tymczasowego srodka, zezwolono importerowi na stosowanie
sprzedazy innej niz sprzedaz wskazana w art. 128 ust. 1 UKC RW — w tym, na
przyktad ,,wczesniejsze)” sprzedazy (majace] miejsce przed sprzedazg okreslong w
art. 128 ust. 1 UKC RW) — w przypadku gdy podmiot gospodarczy byt w tym
zakresie ograniczony lub zwigzany jakgkolwiek umowa zawartg przed wejsciem w
zycie nowego prawodawstwa.

4. Gdyby taka umowa zakladata zastosowanie konkretnej sprzedazy (w tym
wczesniejszej sprzedazy) ktora, zgodnie z poprzednim prawodawstwem® zostataby
uznana za zakwalifikowang do sprzedazy na wywoz, wOwczas ta sama sprzedaz
mogtaby by¢ nadal wykorzystywana, pod warunkiem ze umowa pozostawala w
mocy do dnia 31 grudnia 2017 r.

5. Odniesienie do ,,odpowiedniej umowy” nie mialo ogranicza¢ si¢ do umowy
sprzedazy pomiedzy kupujgcym a sprzedajagcym: taka umowa moze by¢ zawarta
miedzy stronami takimi jak kupujacy towary i strony, w stosunku do ktérych ten
kupujacy miat terminowe zobowigzana umowne. Podmiotom gospodarczym
zezwolono na ,,uzasadnione oczekiwania” w zwigzku z ustaleniami umownymi w
tym zakresie.

5 Artykut 147 ust. 1 rozporzadzenie Komisji (EWG) nr 2454/93 z dnia 2 lipca 1993 r. ustanawiajacego przepisy
w celu wykonania rozporzadzenia Rady (EWG) nr 2913/92 ustanawiajacego Wspélnotowy Kodeks Celny.
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6. Nie okreslono zadnych szczeg6lnych warunkéw w odniesieniu do formy lub
struktury danej umowy. W zwigzku z tym, umowa ta nie musi dotyczy¢ wylacznie
produktu, doktadnej daty dostawy, ilosci 1 ceny zakupu. Z tego wzgledu przepisem
mogg zostac objete takze tak zwane ,,umowy ramowe”.
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Sekcja 3 — Honoraria, tantiemy autorskie i oplaty licencyjne

Artykut 71 UKC i Artykut 136 UKC RW

Artykut 71 UKC

Elementy wartosci transakcyjnej

1. Przy ustalaniu wartosci celnej zgodnie z art. 70 do ceny faktycznie zaptaconej
lub naleznej za przywozone towary dodaje sie:

(c) dotyczgce wycenianych towarow honoraria, tantiemy autorskie i optaty
licencyjne, ktore kupujgcy musi optaci¢ bezposrednio lub posrednio, jako
warunek sprzedazy wycenianych towarow, w zakresie w jakim takie honoraria,
tantiemy autorskie i oplaty licencyjne nie sq wliczone w cene faktycznie
zaptacong lub nalezng;

Przepis ten zostat wdrozony przez art. 136 UKC RW

1.

Artykut 136 UKC RW zawiera kilka nowych postanowien, ktére majg charakter
pomocniczy 1 w wiekszosci przypadkow nie wykraczaja o wiele dalej niz zwykite
przedstawienie podstawowych 1 oczywistych aspektéow glownych zasad UKC.
Bardziej znaczace zmiany dotyczg faktu, ze niektore przepisy zawarte w WKC RW
nie znajdujg si¢ juz w pakiecie prawnym UKC.

3.1  Honoraria, tantiemy autorskie i optaty licencyjne

. Przywozone towary czgsto zawierajg elementy (np. prawa wilasnosci intelektualnej),

ktore sg kompensowane (optacane) za pomoca ptatnosci okreslanych jako honoraria,
tantiemy autorskie bgdz optaty licencyjne.

. Artykut 71 UKC stanowi, ze ptatnosci te sg czescig wartosci celnej towaréw. W

przypadku gdy takie ptatnosci sg juz uwzglednione w cenie towar6w, wartosc ta jest
automatycznie witgczona do wartosci celnej.

. Artykut 71 UKC stanowi réwniez, ze w przypadku gdy warto$¢ takich elementow

nie zostata uwzgledniona w cenie, przewiduje si¢ wiaczenie takich platnosci do
wartosci celnej poprzez dokonanie korekty ceny towarow.

4. W zwigzku z tym, zgodnie z artykulem 71 UKC, przy ustalaniu wartosci celne;j

przywozonych towaréw nalezy uwzgledni¢ ptatnosci za korzystanie ze
wspomnianych praw (tj. wlasnosci niematerialne;j).
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5. Istnieje dorozumiane uznanie stanowigce, ze praktyki handlowe i ramy prawne
zwigzane z prawami wlasnosci intelektualnej, honorariami, tantiemami autorskimi i
oplatami licencyjnymi sg istotne i znajduja zastosowanie. Przepisy unijnego prawa
celnego nie zwieraja jednak definicji honorariéw, tantiem autorskich 1 optat
licencyjnych®.

3.2  Zakres stosowania

1. Ogolna definicja "optat licencyjnych” znajduje si¢ w artykule 12 ust. 2 Modelowe]
Konwencji Podatkowej OECD w sprawie podatku od dochodu 1 majatku (wersja
2017) 1 brzmi:

“ptatnosci wszelkiego rodzaju ptacone za uzytkowanie lub prawo do uzytkowania
wszelkich praw autorskich do dzieta literackiego, artystycznego lub naukowego,
wigcznie 7 filmami dla kin, wszelkiego patentu, znaku towarowego, wzoru lub
modelu, planu, tajemnicy technologii lub procesu produkcyjnego, jak rowniez za
uzytkowanie Ilub za korzystanie 7 doswiadczenia w dziedzinie przemystoweyj,
handlowej lub naukowe;j’”’.

2. Powyzsza definicja jest przydatna® i wskazuje, ze oplaty licencyjne sg platno$ciami
za szereg praw (niematerialnych). Ramy UKC nie czynig rozréznien pomiedzy
poszczegllnymi prawami. W zwigzku z tym honoraria, tantiemy autorskie i1 optaty
licencyjne za prawo uzytkowania, na przyktad, znaku towarowego, nie sg juz
przedmiotem postanowien szczegdllnych, lecz podlegajg przepisom ogdélnym art. 71
UKC i 136 UKC RW.

3. Zasady ustalania wartosci celnej nie uwzgledniajg zakresu porozumien licencyjnych,
poniewaz sg one objete odpowiednimi umowami handlowymi. Typowe przyktady
obejmuja jednak: wytwarzanie i/lub sprzedaz w celu wywozu towaréw
przywozonych (zawierajacych np. patenty, projekty, modele 1 know-how w zakresie
produkcji, znaki towarowe), uzycie lub odsprzedaz towaréw przywozonych (w
szczegoblnosci praw autorskich, proceséw produkcyjnych nierozigcznie zwigzanych
Z przywozonymi towarami).

67 drugiej strony porozumienie WTO w sprawie ustalania warto$ci celnej (Kodeks Wartosci Celnej) takze nie okresla
zakresu naleznosci licencyjnych..

7 https://www.oecd-ilibrary.org/taxation/model-tax-convention-on-income-and-on-capital-2017-full-version_g2g972ee-en

8 Definicja ta zostala ujeta w poprzednim prawodawstwie (artykul 157 Rozporzadzenia Komisji (EWG) nr 2454/93 z dnia
2 lipca 1993 ustanawiajgcego przepisy w celu wykonania rozporzadzenia Rady (EWG) nr 2913/92 ustanawiajacego
Wspélnotowy Kodeks Celny : https://eur-lex.europa.eu/legal-content/pl/TXT/?uri=CELEX%3A31992R2913
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3.3 Umowy i koncesje

1. W przypadku uiszczania honorariéw, tantiem autorskich 1 optat licencyjnych,
ustalenia czgsto okreslane sg w odrebnej, zawartej formalnie umowie badz
porozumieniu — okreslanej zazwyczaj jako ,,umowa licencyjna” — ktora szczegdétowo
okresla produkt objety koncesja, charakter przyznanych praw i1 dostarczonego know-
how, obowigzki licencjodawcy 1 licencjobiorcy, metody obliczania 1 uiszczania
honorariéw, tantiem autorskich i optat licencyjnych, skutki prawne ich nieuiszczenia

1tp.

2. Badanie umowy licencyjnej dostarczy wystarczajacych informacji co do znaczenia
honorariéow, tantiem autorskich lub optat licencyjnych w zwigzku z ustalaniem
wartosci celnej przywozonych towaréw. Niemniej jednak nalezy takze wzia¢ pod
uwage postanowienia umowy sprzedazy oraz zwigzku, ktéry moze istnie¢ pomiedzy
ta umowag sprzedazy 1 umowa licencyjng.

3. W wigkszosci przypadkéw umowa sprzedazy nie zawiera wyraznej wzmianki o
koniecznosci uiszczenia ptatnosci z tytulu honorariéw, tantiem autorskich lub optat
licencyjnych w zwigzku z zakupem towaréw.

4. Artykut 71 ust. 1 lit. ¢) UKC stanowi, ze honoraria, tantiemy autorskie lub optaty
licencyjne muszg by¢ dodane do ceny faktycznie zaptaconej lub naleznej w
przypadku gdy:

- nie s3 wliczone w ceng¢ faktycznie zaptacong lub nalezng;

- dotycza wycenianych towardw; oraz

- kupujacy musi optaci€ je, bezposrednio lub posrednio, jako warunek sprzedazy
wycenianych towaréw.

3.4  Zwiqzane 7 wycenianymi towarami

1. Artykut 136 ust. 1 UKC RW stanowi, ze honoraria, tantiemy autorskie lub optaty
licencyjne dotycza przywozonych towaréw, gdy - w szczegdllnosci - prawa
przenoszone na podstawie umowy licencyjnej sq odzwierciedlone w tych towarach.

2. Bezposrednie powigzanie z przywozonymi towarami jest szczegOlnie widoczne w
tych przypadkach, w ktérych przedmiotem umowy licencyjnej s3 przywozone
towary (tj. jezeli przywozone towary zawieraja znak towarowy, za ktérego uzywanie
ptacone sg optaty licencyjne oznacza to, ze oplaty te sg zwigzane z przywozonymi
towarami). Taki sam zwigzek moze takze istnie¢c w przypadku, w ktorym
licencjonowane towary sg sktadnikami lub komponentami sprowadzanych towaréw.
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3.5 Istniejgce wytyczne

1. W celu ustalenia, czy honoraria, tantiemy autorskie lub optaty licencyjne odnoszg si¢
do towar6ow, dla ktérych ustalana jest warto$¢ celna, kluczowg kwestig jest ustalenie,
co licencjobiorca otrzymuje w zamian za dokonang ptatnos¢. Na przykiad,
udostepnione w ramach umowy licencyjnej ,.know-how” bedzie czg¢sto obejmowac
dostarczanie wzorow, receptur, formut i podstawowych instrukcji co do sposobu
uzytkowania licencjonowanego produktu.

2. W przypadku gdy takie know-how ma zastosowanie do przywozonych towarow,
nalezy rozwazy¢ wiaczenie jakiegokolwiek honorarium, tantiemy autorskiej lub
opflaty licencyjnej do wartos$ci celnej towarow.

3. Umowa licencyjna (np. w obszarze franczyzy) obejmuje czasami takze dostarczanie
ustug takich jak: szkolenie personelu licencjobiorcy w zakresie wytwarzania
licencjonowanego produktu lub korzystania z maszyn/urzadzen. Takg umowa moze
by¢ takze objeta pomoc techniczna w obszarach zarzgdzania, administracji,
marketingu, rachunkowosci itp. W takich przypadkach honoraria, tantiemy autorskie
lub optaty licencyjne ponoszone za te ustugi nie bedg kwalifikowaty sie do wiaczenia
do wartosci celne;.

4. Sposo6b obliczania kwoty optat licencyjnych nie jest czynnikiem decydujacym o ich
wiaczeniu do wartosci celnej (zob. ostatnie zdanie art. 136 ust. 1 UKC RW).

Przyktad:

W przypadku przywozu komponentu lub sktadnika licencjonowanego produktu lub w
przypadku przywozu maszyn produkcyjnych lub urzadzen, ptatno$¢ honoraridéw,
tantiem autorskich lub opftat licencyjnych w ramach realizowanej umowy sprzedazy,
moze odnosi¢ si¢ w catosci, czesciowo albo w ogdle do przywozonych towarow.

3.6 Warunek sprzedazy przywozonych towarow

1. Artykut 136 ust. 4 UKC RW stanowi, ze honoraria, tantiemy autorskie i1 optaty
licencyjne uwaza sie za ptacone jako warunek sprzedazy towarow jezeli

(a) sprzedajacy lub osoba powigzana ze sprzedajacym domaga si¢ od kupujacego
dokonania takiej ptatnosci, lub

(b) ptatnosc¢ jest dokonywana w celu zaspokojenia zobowigzania sprzedajacego, lub
(c) towary nie moga by¢ sprzedane kupujacemu ani zakupione przez kupujacego bez
ptatnosci tych honorariéw, tantiem autorskich lub optat licencyjnych.

9 W znacznym stopniu odzwierciedlajace aktualne wytyczne (zob. np. Komentarz nr 3: Wplyw honorariéw, tantiem
autorskich oraz optat licencyjnych na warto$¢ celna, Kompendium Tekstéw dotyczacych ustalania wartosci celnej
https://ec.europa.eu/taxation customs/sites/taxation/files/customs valuation compendium 2018 en.pdf
wersja polska: https://www.podatki.gov.pl/clo/informacje-dla-przedsiebiorcow/wartosc-celna/kompendium-tekstow-
ktore-dotycza-ustalania-wartosci-celnej/
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. Kryterium® majacym zastosowanie jest to, czy sprzedajacy moze sprzedaé¢ lub czy

kupujacy moze zakupi¢ towary bez uiszczania honoraridow, tantiem autorskich lub
optat licencyjnych. Warunek ten moze by¢ wyrazony bezposrednio lub w sposob
dorozumiany. W niektorych przypadkach w umowie licencyjnej zostanie okreslone
czy sprzedaz przywozonych towarow bedzie uzalezniona od uiszczania honorariow,
tantiem autorskich lub optat licencyjnych. Niemniej jednak, wyrazenie takiego
warunku nie jest wymagane.

. Dodatkowa wskazowka znajduje si¢ rowniez w art. 136 ust. 4 lit. ¢) UKC RW, ktory

odnosi si¢ do ptacenia licencjodawcy honorariow, tantiem autorskich lub optat
licencyjnych. Nie jest to najwazniejsze wyjasnienie, a wylacznie wyrazne
odniesienie do faktu, ze honoraria, tantiemy autorskie i opfaty licencyjne sg z
definicji wyptacane wtascicielowi (licencjodawcy) licencjonowanych praw i zwykle
uiszcza je kupujacy towary'°.

. Zasada ta wskazuje, ze przepisy odnoszgce si¢ do warunku sprzedazy sg oparte na

zobowigzaniach zaciggnietych przez kupujacego lub sprzedajacego, ktdrymi te
podmioty sg zwigzane. Oznacza to, ze kryterium ,,warunku sprzedazy” odnosi si¢ nie
tylko do warunkéw natozonych przez lub na sprzedajacego, ale takze na kupujacego
co stanowi uzyteczne wyjasnienie.

. Powyzsze odzwierciedla takze brzmienie art. 71 ust. 1 lit. ¢) UKC, ktéry odnosi si¢

do:

“honorariow, tantiem autorskich i optat licencyjnych dotyczgcych wycenianych

towarow, ktore kupujgcy musi optaci¢”’, jako warunek sprzedazy wycenianych
towarow.

6. Z tego powodu, test warunku sprzedazy nadal bedzie odgrywatl znaczaca role.

3.7  Honoraria, tantiemy autorskie i optaty licencyjne ptacone osobom trzecim

1.

Honoraria, tantiemy autorskie i optaty licencyjne moga by¢ uiszczane sprzedajgcemu
lub osobie trzeciej. Naleznosci licencyjne wyptacane osobie trzeciej moga powstac
w przypadku, gdy platnos¢ na rzecz osoby trzeciej jest dokonywana na przyktad w
celu wypetnienia zobowigzania sprzedajacego.

. Osobg trzecig moze by¢ wiasciciel lub licencjodawca okreslonych praw. W takich

przypadkach znaczenie (a tym samym zastosowanie) testu ,,warunku sprzedazy” nie
moze by¢ bezposrednio stosowane, poniewaz okolicznosci handlowe wykraczaja
poza okolicznosci regulowane zasadg ,,warunku sprzedazy”.

. Wskazane jest jednak zastosowanie tego samego podstawowego podejscia jak

zostato to okreslone w UKC RW.

10 Artykut 136 ust. 4 lit. ¢) odzwierciedla réwniez Komentarz nr 25.1 Technicznego Komitetu

Ustalania Wartosci Celnej w tym zakresie (zob. pkt 7 Komentarza nr 25.1). 27



4. Z tego powodu klauzula ta odzwierciedla podstawowe elementy sprzedazy towarow,
w tym przeniesienie wlasnosci i wszystkich praw do towaréw, w ramach
obowigzujacych ram umownych. Nie zaktada si¢ aby organy celne dazyty do
ustalenia czy sprzedajacy moze sprzedac, a kupujacy moze dokonac zakupu, w
odniesieniu do niezaleznych lub nowych kryteriéw, bez uwzglednienia postanowien
umownych (w tym umoéw licencyjnych). W zwigzku z tym nalezy nadac
pierwszenstwo warunkom handlowych i1 odpowiednim postanowieniom umownym.

5. W razie potrzeby nalezy zbada¢ wszystkie okolicznosci zwigzane ze sprzedaza (i
przywozem towarow). Obejmuje to w szczegllnosci ewentualne powigzania
pomigdzy umowag sprzedazy, a umowa licencyjng 1 inne istotne informacje.

6. Kazda indywidualna sytuacja musi by¢ analizowana w oparciu o wszystkie fakty
dotyczace sprzedazy i przywozu towaréw, w tym zobowigzan umownych i prawnych
stron transakcji oraz innych majacych znaczenie informacji.

7. Bez znaczenia pozostaje lokalizacja osob, na rzecz ktorych uiszczane sg honoraria,
tantiemy autorskie i1 oplaty licencyjne. Prawodawstwo UE zawsze wyraznie to
podkreslato (zob. art. 136 ust. 5 UKC RW).

8. Wreszcie, przepisy art. 136 UKC RW nie opierajg si¢ na zatozeniu, zgodnie z ktérym
honoraria, tantiemy autorskie i optaty licencyjne sa automatycznie witgczane do
wartosci celnej.

9. Moga wystapic€ rozne sytuacje, w ktorych uiszczanie honorariéw, tantiem autorskich
lub optat licencyjnych jest uwazane za warunek sprzedazy w przypadku ptatnosci na
rzecz niepowigzanej osoby trzeciej.

10. Jednakze art. 136 UKC RW nie stanowi, ze podstawowe warunki ( tj. dotyczgce
towarow i warunku sprzedazy) uwaza si¢ za spelnione 1 w zwigzku z tym honoraria,
tantiemy autorskie 1 optaty licencyjne sg wiaczane do wartosci celnej, o ile
zgtaszajgcy nie przedstawi dowodu przeciwnego. Organy celne przeanalizujg
wszystkie umowy handlowe lub, tam gdzie bedzie to konieczne, wyciggna wnioski
majac na uwadze intencje 1 zobowigzania stron wynikajace z umowy.

3.8  Miedzynarodowe wytyczne

1. Komitet Techniczny Ustalania Wartosci Celnej WCO udostepnia istotne wytyczne.
W szczegblnosci Komentarz WCO nr 25.1 przewiduje otwarty wykaz czynnikow,
ktére mozna wzig¢ pod uwage przy ustalaniu czy uiszczenie kwoty stanowigce]
honoraria, tantiemy autorskie lub oplaty licencyjne stanowi warunek sprzedazy
przywozonych towarow.
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3.9  Przykiady praktyczne

Ponizej przeanalizowane zostaty trzy rézne przypadki 1 zaproponowane zostato
podejscie do rozpatrzenia kazdego z nich.

SPRAWA 1

Fakty

Umowa licencyjna zobowigzuje licencjobiorc¢ do zawarcia umowy produkcyjnej z
producentem licencjonowanych produktéw aby dostarczal je wylacznie do
licencjobiorcy. Producent nie jest powigzany z licencjodawcg w rozumieniu art. 127
UKC RW. Umowa licencyjna zobowigzuje licencjobiorce do uzywania wzoru dla takiej
umowy produkcyjnej lub poinstruowania producentéw licencjonowanych produktéw
aby produkowali te towary wytacznie dla licencjobiorcy i1 dostarczali je wylacznie jemu.
W omawianych przypadkach produkty te nie sg ani wytwarzane, ani rozwijane przez
licencjodawce.

Uzasadnieniem takiego podejscia moze by¢ zapewnienie, ze licencjonowane towary sg
dostarczane wytacznie licencjobiorcy, tak aby mégt on korzysta¢ z wytacznych praw
do znakéw towarowych na danym terytorium. Chroni to, z jednej strony, znak
towarowy, a z drugiej, zapewnia ze licencjodawca otrzymuje od licencjobiorcy
honorarium, tantiemy autorskie lub optat¢ licencyjng po odsprzedazy produktow.

W niektérych przypadkach licencjodawca nie wskazuje wyraznie ani nie wptywa na
wybor producenta. Producent jest zatem wybierany przez licencjobiorce i podpisuje on
umowe produkcyjng, ktoéra moze zawiera¢ klauzul¢ informujgca, ze producent
wytwarza [towary] jedynie dla licencjobiorcy. Nie ma dalszych powigzan ani
wspolzaleznosci miedzy umowa licencyjng, a umowg sprzedazy.

Pytanie brzmi, czy w przypadkach takich ptatnosci z tytutu optat licencyjnych nalezy
uznac je za dokonane jako warunek sprzedazy w rozumieniu art. 136 ust. 4 lit. ¢) UKC
RW i w zwigzku z tym uwzgledni¢ w wartosci celnej przywozonych towarow.

Analiza 1 wnioski

W opisanych powyzej przypadkach, sprzedajacy jest zobowigzany na mocy umowy
produkcyjnej do sprzedazy towarOw wylacznie licencjobiorcom — ktorzy z kolei sg
zobowigzani do uiszczania licencjodawcy honoraridw, tantiem autorskich lub optat
licencyjnych na podstawie umowy licencyjne;j.

W rezultacie, w zwigzku z tym, towary objete umowa licencyjng moga byc¢
sprzedawane  przez  producenta/sprzedajagcego  wylacznie  licencjobiorcom
wyznaczonym przez licencjodawce.

Ponadto zobowigzanie do zawarcia umowy produkcyjnej (lub zobowigzanie do
wylacznej dostawy do licencjobiorcéw) ustanawia licencjodawca, ktéremu w zwigzku
z tym gwarantuje si¢ pobieranie honorariow, tantiem autorskich 1 optat licencyjnych za

wszystkie towary dostarczone przez producenta. 2



Licencjobiorca/kupujacy nie moze zakupi¢ danego towaru bez uiszczenia na rzecz
licencjodawcy honoraridéw, tantiem autorskich lub optat licencyjnych. Wydaje si¢
wlasciwe stwierdzenie, ze w opisanym przypadku, ptatno$¢ za honorarium/tantiemy
autorskie/optate licencyjng jest dokonywana jako warunek sprzedazy zgodnie z art. 136
ust. 4 lit. c) UKC RW 1 dlatego musi zosta¢ uwzgledniona w wartosci celnej zgodnie z
art. 71 Kodeksu.

SPRAWA 2

Fakty

Agent zakupu — zwigzany zaréwno z licencjodawcg jako wilascicielem znaku
towarowego/praw wilasnosci, jak 1 z licencjobiorcg — jest zaangazowany w przywoz
licencjonowanych towar6éw. Producent/sprzedajacy nie jest powigzany z zadng z
pozostatych stron (licencjodawca, kupujacy/licencjobiorca, agent zakupu).

Agent zakupu jest odpowiedzialny za wybor odpowiednich producentéw/sprzedawcow
towarow dla kupujacego/licencjobiorcy. Wykonuje rowniez ogdélne zadanie agenta
zakupu w kontekscie kupna. Licencjodawca, jako wiasciciel znaku towarowego/prawa
wlasnosci, zapewni ze producent/sprzedajacy licencjonowane towary bedzie
sprzedawat je tylko wskazanym przez niego kupujacym — licencjobiorcom, ktorzy
uiszczajg oplaty licencyjne za te towary.

W tym kontekscie, agent zakupu jest w stanie interweniowa¢ w proces produkcji i/lub
sprzedaz poprzez naktadanie ograniczen na wielkos¢ sprzedazy, ustalanie cen
sprzedazy itp.

Czy platnosci za optaty licencyjne dokonywane przez kupujacego/licencjobiorce, sa
uwazane za dokonane jako warunek sprzedazy w rozumieniu art. 136 ust. 4 lit. ¢) UKC
RW i powinny w zwiazku z tym zosta¢ wlaczone do wartosci celnej przywozonych
towarow.

Analiza 1 wnioski

Opisana powyzej sytuacja jest co do zasady identyczna z sytuacjg w sprawie 1. W tym
przypadku to agent zakupu (powigzany zarOwno z licencjodawca, jak 1 z
kupujacym/licencjobiorcg) dziatajac w ramach swojej funkcji, zapewnia, ze
sprzedajacy sprzedaje towary wytacznie licencjobiorcom, gwarantujac licencjodawcy
ptatnos¢ honorariéw za wszystkie sprzedane towary.

W zwiazku z tym nalezy stwierdzic¢, ze ptatnos¢ za honoraria/tantiemy autorskie/optaty
licencyjne jest dokonywana, jako warunek sprzedazy zgodnie z art. 136 ust. 4 lit. ¢)
UKC RW i1 w zwigzku z tym jest ona wiaczona do wartosci celnej zgodnie z art. 71
Kodeksu.
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SPRAWA 3

Fakty

Kupujacy nieodptatnie swiadczy producentowi/sprzedajacemu ustugi
(niepowigzanemu z licencjodawcg w rozumieniu art. 127 UKC RW) w celu
wytworzenia przywozonych towaréw. Dotyczy to w szczegdlnosci know-how w
zakresie projektowania 1 produkcji. Bez tych ustug producent/sprzedajacy nie bytby w
stanie produkowac i dostarcza¢ przywozonych towarow.

Wymienione wyzej nieodptatne ustugi byty uprzednio dostarczone przez licencjodawce
do licencjobiorcy/kupujacego, ktory w zamian placit licencjodawcy oplaty licencyjne.
W zwiagzku z tym optata licencyjna jest wymogiem w zakresie produkcji i dostawy
przywozonych towaréw do licencjobiorcy/kupujacego. Czgsto kupujacy jest rowniez
zobowigzany do zaptaty na rzecz licencjodawcy oplaty licencyjnej w celu uzyskania
prawa do uzywania znaku towarowego, ktéorym oznaczone sg przywozone towary.

Analiza 1 wnioski

Czynniki produkcyjne dostarczane nieodplatnie producentowi/sprzedajgcemu
przywozone towary w celu ich wytworzenia (np. know-how w zakresie projektowania
lub wytwarzania) nalezy oceni¢ w Swietle kryteriow okreslonych w art. 71 ust.1 b) UKC
(,,pomoc”), nawet, jesli dostepnos¢ tych czynnikéw produkcyjnych zalezy od
uiszczenia naleznosci licencyjnych.!!

Jezeli umowa licencyjna naktada rowniez na kupujacego obowigzek uiszczenia optat
licencyjnych za prawo do korzystania z innych form wlasnosci intelektualnej
uiszczanych, jako warunek sprzedazy wycenianych towarow (np. znaki towarowe),
zastosowanie mialby art. 71 ust. 1 lit. ¢) UKC w zwigzku z art. 136 ust. 4 lit. c) UKC
RW.

Zob. takze: Wniosek nr 30: Stosowanie art. 71 ust. 1 lit. b) 1 71 ust. 1 lit. ¢) UKC (zwiazek pomigdzy pomoca a
optatami licencyjnymi); Kompendium Tekstéw dotyczacych ustalania wartosci celnej,

https://ec.europa.eu/taxation customs/sites/taxation/files/customs valuation compendium 2018 en.pdf

wersja polska: https://www.podatki.gov.pl/clo/informacje-dla-przedsiebiorcow/wartosc-celna/kompendium-tekstow-
ktore-dotycza-ustalania-wartosci-celnej/
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